FOLLOW-UP

Follow-up to najwazniejsza rozmowa w catym procesie. To wtasnie tutaj dowiadujesz sie, czego

dana osoba naprawde chce, i dopasowujesz
rozwigzanie do jej potrzeb.
W tym miejscu przepada najwiecej pieniedzy w marketingu sieciowym, poniewaz wiele oséb:

* nie wraca do rozmowy,
improwizuje,
nie zadaje witasciwych pytan.

Dlatego follow-up musi by¢ prowadzony swiadomie i wedtug powtarzalnego schematu.

SCHEMAT ROZMOWY (POWTARZALNY)

1. Co najbardziej zwrdcito Twojg uwage w materiale?

2. Dlaczego akurat ten element?

3. OK, to powiem Ci, jak to wyglada w praktyce.

4. Krotko wyjasnij pierwsze kroki.

5. Jak to czujesz po obejrzeniu?

6. Zamknij rozmowe lub przejdz do Sciezek alternatywnych.
7. Jesli rozmowa robi sie trudna — przekieruj do lidera.

GOTOWE ZDANIA DO FOLLOW-UPU
OTWARCIE

« Super, ze obejrzates. Co najbardziej zwrécito Twojg uwage?

Jestem ciekawy, co najbardziej do Ciebie trafito w tym materiale.

POGtEBIENIE

+ Dlaczego akurat ten element byt dla Ciebie wazny?
Co w tym byto dla Ciebie kluczowe?
PRAKTYKA
« OK, to powiem Ci, jak to wyglada w praktyce.
Pierwszy krok jest naprawde prosty.

ZAMKNIECIE

« Jakto czujesz po obejrzeniu?

Chcesz sprobowac i zrobié pierwszy krok?



NAJCZESTSZE SCENARIUSZE

1.,,Chce sprobowaé”

-> rejestracja

-> pierwszy krok

— kontakt w ciggu 24-48 godzin
2. ,Musze sie zastanowic”

- ,A nad czym doktadnie chcesz sie zastanowic¢?”
3., To nie dla mnie”

- dopasowanie Sciezki:

o zdrowie

0 rozwdj
0 dodatkowe 2000-4000 zt

PRZEKIEROWANIE DO LIDERA

Jesli rozmowa wykracza poza Twoje doswiadczenie:

Ja tez jestem na poczatku drogi, ale moge uméwié nas z osobg,
ktoéra ma wieksze doswiadczenie.

Swietnie ttumaczy i warto jej postuchac¢.

Follow-up po braku odpowiedzi:

* Hej, zycie pewnie Cie wciggneto — obejrzates juz wideo?
+ Jedli nie teraz, to kiedy bytby dobry moment?
e Zostawiam otwarte drzwi — odezwij sie, kiedy bedziesz gotowy.

ZADANIE

Przeprowadz 3 follow-upy w ciggu 48 godzin.
W kazdej rozmowie wybierz jedna sciezke:

* projekt

zdrowie

rozwoj

dodatkowe pienigdze



